
 
                                                                                                                                                                                                                                                                                                     

 » مهندسی فروش و تکنیک هاي بازاریابی «
 

 دراین دوره می آموزید: •

 تبلغات 
 نام تجاري 
 مزیت رقابتی 
 نیازهاي مشتریان 
 مدیریت روابط با مشتریان 
 رضایت مشتري 
 خلاقیت ، کارآفرینی ونوآوري 
 پایگاه داده هاي بازاریابی 
 اطلاعات و تجزیه و تحلیل آن 
 101 نکته در مهندسی فروش و بازاریاب 

 
 آشنا می شوید با: شسگروارن استاد بین المللی  درکلاس درسهمچنین  •

 مهارت هاي کاربردي فروش 

 چگونگی جمع آوري اطلاعات کافی درباره مشتریان 

 نحوه قرار ملاقات با مشتریان 

 مشخص نمودن اهداف جلسه فروش 

 . شناخت دلایلی که مشتریان قرارملاقاتشان را با شما لغو می کنند 
 
 

 غیر حضوري نوع آموزش: •

 
 

بهـره منـدي ازتـیم     –یک کتاب صـوتی آموزشـی    –دو فیلم آموزشی  -ک جزوه آموزشیی ابزارهاي آموزش: •
 مشاوره رایگان ازکلینیک مدیریت و بهره مندي از استاد بین المللی -استادان راهنما
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